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onstruindo uma
Nnova economia

Paula Bellizia

Diretora de
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Nao importa qual a atividade ou ramo de atuacao: o segredo do su-
cesso estd sempre em enxergar além do horizonte, detectar opor-
tunidades que outros nao conseguem ver — e transformar adversi-
dades em crescimento. Nio é algo facil, mas com as ferramentas
certas, e com os parceiros adequados, € plenamente possivel.

O novo cendrio econdmico exige de todos os profissionais
esses exercicios de releitura. Ao aprimorar a estrutura, a empresa
torna os processos mais eficientes e, portanto, mais produtivos.

Nesse contexto, a Microsoft pode auxiliar ao prover solucoes
que atendem as diversas necessidades corporativas. No momento
em que a redugao dos custos estd em foco, a empresa pode ofe-
recer diversas ferramentas voltadas a esse fim e que, a0 mesmo
tempo, conferem mais dinamismo a organizacio.

As solucdes de virtualizacao, que otimizam o trabalho das
equipes de TI e permitem utilizar melhor os recursos, repre-
sentam um exemplo claro. Assim como as solu¢des de comu-
nicacdo unificadas, que viabilizam comunicacao agil, segura e
econOmica entre os colaboradores. Em paralelo, os sistemas vol-
tados a gestao do negocio e do relacionamento com os clientes
possibilitam detectar tendéncias e fidelizar consumidores.

Os beneficios proporcionados por esse amplo portfolio,
vocé pode conferir na matéria “Crise? Oportunidade!”. Nela,
Itat, BR Distribuidora, Grupo Back, Associacio Telecentro
de Informacao e Negocios, Grupo Lwart, GBarbosa e BES
Investimento do Brasil contam como as plataformas Microsoft
aumentaram a eficiéncia operacional e permitiram reduzir
custos, com qualidade e flexibilidade.

Para facilitar o acesso das companhias a tecnologias avan-
cadas, a Microsoft anunciou um novo programa de financia-
mento, o Microsoft Financing, resultado do acordo entre a
fabricante e a Aymoré Financiamentos/Banco Real. A oferta
prevé o financiamento de solucdes completas, incluindo sof-
tware, hardware e servicos de parceiros.

O objetivo € ajudar o nosso mercado, no Brasil, a ter aces-
so a sistemas de ponta. Afinal, a tecnologia ¢ um dos moto-
res do crescimento econdmico e nos ajudard a construir uma
nova economia, ainda mais forte.





