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Bäckerplex: Microsoft Office Live hilft, Informationen über Acrylglas-

Verkaufshilfen zu finden und Kosten für Prospekte einzusparen. 

Eines der früheren Unternehmen von Heinrich Pütz der Kölner Firma 

ProGustoColonia lieferte 15 Jahre lang Verkaufslösungen aus Plexiglas vor 

allem an Bäckereien, Konditoreien und Cafés - und viele dieser Artikel 

trugen die Bezeichnung „Bäckerplex". Da die Anfragen von Kunden auch 

über die Insolvenz dieser früheren Firma hinaus anhielten, entschloss sich 

Pütz, Bäckerplex als eigene Produktschiene wieder aufleben zu lassen. Statt 

teurer Papierprospekte setzte er auf moderne Medien und erstellte über 

Microsoft Office Live die Website www.baeckerplex.de. Dort können sich 

Interessenten ausführlich und ansprechend über alle Angebote informieren. 

Kunde 

Bäckerplex vertreibt Verkaufshilfen aus 

Acrylglas und liefert für alle Arten von 

Verkaufsstellen passende Lösungen - 

von kleinen Dingen wie Servietten-

haltern über Präsentationsvitrinen für 

Donuts und andere kleine Köstlichkei-

ten bis hin zu großen 

Komplettlösungen wie einem Candy-

Turm. Speziallösungen und 

maßgeschneiderte 

Sonderanfertigungen auf runden das 

Angebot ab. 

Ausgangssituation 

„Eigentlich vertreibt die Firma 

ProGustoColonia glutenfreie 

Lebensmittel“, erklärt Heinrich Pütz 

von ProGustoColonia, zuständig u. a. 

für den Bäckerplex-Webauftritt. Eines 

seiner früheren Unternehmen war 

jedoch auf die Kunststoffverarbeitung 

mit Schwerpunkt Plexiglas 

spezialisiert. 15 Jahre lang lieferte 

diese mittlerweile insolvente Firma 

Verkaufslösungen aus Plexiglas vor 

allem an Bäckereien, Konditoreien und 

Cafés - und viele dieser Artikel trugen 

die Bezeichnung Bäckerplex. 

„Immer wieder sprachen mich Bäcker 

an, ob ich Ihnen diese Produkte nicht 

auch weiterhin liefern könne“, erinnert 

sich Pütz. Als diese Nachfragen 

zunahmen, fiel der Entschluss, 

Bäckerplex als eigene Produktschiene 

wieder aufleben zu lassen. Pütz: „Der 

Name war da. Aber ich war nicht 

gewillt, dafür eine komplette Firma 

aufzubauen. Theoretisch hätte ich das 

Ganze zwar auch in Fachzeitschriften, 

über per Post versandte Prospekte etc. 

bewerben können - allerdings 

verbunden mit dem Risiko, schnell an 

den dadurch entstehenden Kosten zu 

ertrinken.“ 

Stattdessen aber setzte Pütz auf 

moderne Medien: „Es gibt heute 

eigentlich keine Bäckereien mehr, die 

keinen Anschluss ans Internet haben. 

Somit war die Richtung klar: Wir 

machen eine eigene Website zu 

Bäckerplex.“ Auf diese Weise braucht 

Pütz einem Interessenten nicht mehr 

gedrucktes Prospektmaterial zeit- und 

kostenintensiv per Post zuzuschicken, 

sondern bittet ihn einfach, seine 

Website im Internet zu besuchen. 

Informationsbeschaffung und 

Darstellung der Angebote sollte dabei 

im Vordergrund stehen. Pütz: „So 

kann ich mit dem Kunden gleich am 

Telefon exakt über das reden, was wir 

beide sehen: Eigentlich sitzen wir 

beide an einem Tisch und blättern via 

Internet durch ein Prospekt. Daher 

suchte ich nach einer Möglichkeit, eine 

Website einzurichten, auf der ich 

etwas beeindruckend darstellen kann.“ 

  

Überblick 

Webseite: www.baeckerplex.de 

Firma: ProGusto Colonia GmbH 

Branche: Groß- und Einzelhandel 

Ort: Köln 

Highlights: 
Heinrich Pütz, zuständig u. a. für den 
Bäckerplex-Webauftritt: 

Á Ideale Werbung: „[...] weil wir mit 

Microsoft Office Live Bäckerplex als 

Schlagwort für unseren Webauftritt 

nutzen können.“ 

 

Á Leichte Bedienung: „Genau das macht 

Microsoft Office Live so gut: Bereits mit 

geringen Mitteln lässt sich sehr viel 

erreichen.“ 

 

Á Kosten sparen: Durch Microsoft Office 

Live „... sparen wir schlicht und 

ergreifend zwischen 4.000 und 5.000 € 

im Jahr, da wir ganz gezielt auf 

Papierprospekte verzichten können.“ 

Mehr zu Microsoft Office Live Small Business erfahren Sie unter: http://smallbusiness.officelive.com 

http://www.baeckerplex.de/
http://www.baeckerplex.de/
http://smallbusiness.officelive.com/
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„Der Anspruch war ganz einfach: So simpel 

und ansprechend wie möglich. Microsoft 

Office Live hat mich in jeder Hinsicht voll 

und ganz überzeugt.“ 

 

Heinrich Pütz von ProGustoColonia, 

zuständig u. a. für den Bäckerplex-

Webauftritt 

Lösung 

Von vorneherein war für Pütz klar: Die 

professionelle Erstellung dieser 

Website durch Drittanbieter schied aus 

Kostengründen aus, zumal noch 

ungewiss unklar war, wie sich das 

Ganze wirtschaftlich entwickelt. 

Selbermachen war gefragt. „Bei 

meiner Suche nach einer geeigneten 

Lösung stieß ich dann auf das für 

kleine Unternehmen konzipierte 

Microsoft Office Live“, kommentiert 

Pütz. „Bereits das kostenfreie Office 

Live Basics-Angebot erwies sich als 

ideal: Hiermit richtete er die Website 

www.baeckerplex.de ein, um dort alle 

Informationen ansprechend zu 

publizieren. 

Nach der einmaligen Registrierung, die 

Pütz in nicht einmal zehn Minuten 

erledigt hatte, stand die Grundstruktur 

der Bäckerplex-Website bereits nach 

einem Tag. Alles in allem standen die 

eigentlichen Seiten innerhalb von zwei 

Tagen im Netz bereit. Und dank der 

einfachen Bedienung sind Änderungen 

zum Beispiel bei Texten, Maßen und 

Preisen binnen in Minuten erledigt, 

sodass die fortwährende Pflege und 

Aktualisierung leicht von der Hand 

geht. „Alles sieht nach einer 

professionellen Website aus, obwohl 

alles von mir selbst und damit einem 

absoluten Amateur gemacht worden 

ist“, zeigt sich Pütz beeindruckt vom 

Ergebnis. 

 

 

 

 

 

Nutzen 

„Das Ganze ist ein voller Erfolg: Dank 

Microsoft Office Live können 

Interessenten die Bäckerplex-

Plexiglas-Lösungen schnell und leicht 

finden“, lautet das Resümee von Pütz. 

Über die Website www.baeckerplex.de 

lassen sich Angaben zu Produkten, 

Preisen und Aktionsangeboten rasch 

per Internet abrufen. „Gleichzeitig 

handelt es sich bei dieser Website um 

eine ideale Werbung - nicht zuletzt 

deshalb, weil wir mit Microsoft Office 

Live Bäckerplex als Schlagwort für 

unseren Webauftritt nutzen können 

und Microsoft Office Live Basics ja 

sogar kostenlos ist.“ 

Für Pütz macht sich der Bäckerplex-

Webauftritt über Microsoft Office Live 

zudem in barer Münze bezahlt: 

„Dadurch sparen wir schlicht und 

ergreifend zwischen 4.000 und 5.000 € 

im Jahr, da wir ganz gezielt auf 

Papierprospekte verzichten können. 

Stattdessen kann ich Kunden, die per 

Telefon um die Zusendung von 

Informationsmaterial bitten, den 

Besuch der Website empfehlen. Schon 

hat der potenzielle Auftraggeber ein 

Prospekt im Web-Format, das er sich 

nicht nur ansehen, sondern ganz nach 

Bedarf auch ausdrucken kann.“ 

Mehr zu Microsoft Office Live Small Business erfahren Sie unter: http://smallbusiness.officelive.com 

http://www.baeckerplex.de/
http://smallbusiness.officelive.com/

