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Un indice sin precedentes de cambio para los clientes
Promedio de vida de una compariia en S&P 500
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Expenenaa deI usuario
orientada a las tareas
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Desafios y Tendencias Relevantes en el Negocio
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Qué es lo gue las companias grandes buscan?
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Una Generacion Nueva de ERP
Que trabaje conmigo y para miy no en mi contra

Soluciones Completas y

Espeficicas de Industria Analisis'Naturalmente
Incorporadas

Retail
Manufacturing

Distribution and Others

Que me provea la
Informacion necesaria
para tomar decisiones

Que trabajen de la forma en
gue necesito

Hecha para cumplir con mis
necesidades

=& Microsoft
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Microsoft invierte $9.5B en Investigacion y Desarrollo
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Impacto de la tecnologia en los negocios

Mas del 80% de las El contenido digital
nuevas aplicaciones seran crecerd a 2.7ZB en 2012,
distribuidas o implantadas
en nubes en 2012.

un 48% mas que en

2011, incrementandose a
8ZB para 2015.
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65% de las compaiiias 70% de las empresas Se anticipa un 80%
estan implantando, al estan usando o de crecimiento de
menos, una investigando soluciones datos sin estructurar
herramienta de de computacion en la a lo largo de los

préoximos cinco

software social. nube.
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Enfoque Unico de Microsoft

Entretenimiento Computacién Soluciones de
interactivo Servicios en linea personal Productividad negocios SO en la nube

Aplicaciones y plataformas
familiares
que su personal desea usar




Los diferenciadores de Microsoft Dynamics AX

Entrega valor mas rapido con una sola solucion ponderosa de punta a punta:

» Obtenga valor rapidamente a través de las verticales especializadas.
* Integre su organizacion rapidamente con una solucion global empoderando a sus empleados.

+ Obtenga una vision rapida de los negocios con escritorios adaptados a los distintos roles de su empresa.
Poderoso

L~ Incremente las oportunidades y disminuya el riesgo con una soluion agil:

- Planee, visualice y cambie su negocio en forma dinamica respondiendo a los cambios del negocio.
- Soporte a tus negocios hoy y manana incorporando nueva funcionalidad y mejoras de procesos.
- Diferencie su negocio facilmente con la arquitectura de capas.

— e Maneja la participacion de los usuarios y la innovacién con una solucion facil de usuar:

« Maneje su adopcién con una solucién familiar y simple de usar.

. - Connecte empleados, clientes, proveedores, y socios facilmente a través de capacidades de colaboracion
integradas.

Sim ple « Agilice los procesos de IT al simplificar la administracion de la solucion ERP en todas las etapas del ciclo de vida



Suite de Negocios y Soluciones Complementarias

Retail Manufactura
®
e cilm B g &
Procesos Maltanal, Mamejo de v
oPeraciona|es de Operaciones en Ordenes, Lealtad. Administracién = Operaciones de| Operaciones &
. Tienda & Replanificacién, | & Comercio dela Manufacturay | Planeacién
Industria Merchandising Logistica Social Innovation Lean Gobal ..
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Microsoft Microsoft
Windows SharePoint SQL Server

Soluciones

Microsoft Microsoft
Microsoft

Microsoft Microsoft
Lync Office Visual Studio
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Capacidades de Microsoft Dynamics AX

( .
Consolidation
Budgeting

Statutory & Financial Reporting

CPM

Gene d ger

Accounts Payable

Accounts Receivable

- Financial Control

a ‘

Payroll

Vs
.

Sales Order Management
Supply Chain Planning
Quality Management

Returns

Warehouse Management

SCM

.
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GRC
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Workforce Management

Compensation & Incentive
Management

Time & Attendance
Performance Management

Talent Management

I
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Batch & Lot Control
Item Replenishment

Inventory Costing

~

Pricing & Discounting
Sales

Customer Support

8 Financials )L Inventory YA\ CRM ] L Projects )

Purchasing Contracts

Requisitions

Purchase Order
Management

SRM

Project Accounting
& Costing

Project Billing

Project Management & Collaboration

Project Resource Management
Project Portfolio Analysis




Escenarios tipicos de clientes

Escenarios de Procesos Operativos de Industria
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Escenarios de Procesos Operativos Horizontales

Escenarios de Procesos Centrales Administrativos

Y




Estrategias de Implementacion Dynamics AX

Alternative 1: Two-Tier Deployment &
Workloads Approach
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Nuestra Propuesta — ERP para Todos

ERTIFIED FOR

Relevancia de Industria - empoderando un rico ecosistema

Service Retail Manufacturing = VW holesale/ Public
Industries Industry Industry Distribution Sector

vertical

Financial Management
Customer Relationship Management

Supply Chain Management
Human Resources / Payroll

Global - multi-site, - legislacion, -idioma &

implementacion centralizada para n-sites.

ERP para Todos — Mejorar la productividad de los usuarios

del ERP asi como extender el apoyo a mas usuarios.

Reduccion de plazos para entregar valor

Infr astr. Search Collab.

Aprovechar la potencialidad de las Aplicaciones Microsoft . E E i
m Microsoft



Una solucion especifica para sus necesidades

Negocio Solucion

Preferencia del usuario final

Soluciones del cliente

g

Solucion Total

Arguitectura en capas,
impulsada por modelos
de negocio



3 Areas clave de inversion para 2013 y 2014
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Compromiso que protege la inversion
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@ Microsoft
 Dyne Dynamics
AX 2012
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Figure 4: Clienteling with a modern Point of Sales experience
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Figure 5: Expense management through a native Microsoft Windows 8 experience



Una mirada a Microsoft Dynamics AX 2012 R3
Minorista| Manufactura | Distribucion | Industrias de Servicios | Sector Publicoa_

Impulse la productividad ‘ Permanezca conectado Administre el ciclo de vida
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Warehouse y transporte eProcurement ~* Win8: Ingreso de Actualizar la

Prondsticos de demanda Planificacion de horarios, administracion experiencia
presupuestos de gastos y aprobaciones

Precios de venta para Windows Phone, iOS,

POS Movil y ventas - Android: Tiempo y Gastos enriquecimiento
istid productos configurables o realas
asIstaas Conocimiento del (reglas)

Microsoft Dynamics Administracion de datos negocio con Microsoft Soportar la experiencia

CRM/Interoperabilidad rr?aestrc.)s . Dynamics Business Herramientas y
con los clientes del Libros fiscales para Brasil Analyzer servicios de

proyecto y programacion - : : P

eCommerce y social Servicios de

Soporte de plataformas - Windows Azure, Windows Server 2012 R2, Windows 8.1, Internet Explorer 11



Servicios Ciclo de vida

Roles

Simplificando el ciclo de vida de las aplicaciones

Aprender | Disenar | Implantar | Mantener | Actualizar

Estimador de
Fuente de Informacion del Estimador de Dimensionamiento de

: : : Diagnosti istem
Modelador de Procesos Dimensionamiento de Infraestructura lagnostico de Sistemas

Blisqueda de Problemas Analisis de Actualizacion

de Negocios Licencias Analizador de
Personalizacion

\%

Tablero de Servicios de Ciclo de Vida

N

Analista de & Administrador Desarrollador

Negocios L=y de IT
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Interesados Clave en el Negocio Dinamico

Ejecutivo de
Ventas




Fvolucion de Dynamics AX en el Cuadrante Magico de Gartner

“Gartner considera que Dynamics AX es la mejor suite para compaiiias de manufactura discreta, de procesos y lean, asi como en la

industria de distribucion y retail, con presencia en multiples paises” Gartner, Dic 2010

Figure 1. Magic Quadrant for ERP for Product-Centric Midmarket Companies

challengers leaders

Figure 1. Magic Quadrant for the ERP Manufacturing Midmarket, 2005
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68%

Consolidacion de sistemas

59%

Transformacion del negocio

Disminucion de tiempo
para obtener valor mas
rapido

Incremento en
eficiencias operativas

Ganancias en
productividad

Conocimiento y
transformacion
del negocio
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Redefiniendo la rapidez
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de Clientes
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Real

Redisefiando el Yogurt




Redisefando el té




Algunas Referencias Globales
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Microsoft Dynamics AX Customers
Manufacturing

¥4 SPOLCHEMIE

c LOTUS
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OFFICIAL BUSINESS TRANSFORMATION PARTNER
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Microsoft Dynamics AX Customers
Manufacturing (continued)
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Microsoft Dynamics AX Customers
Distribution

WIRTZ BEVERAGE GROUP T EX DlECO R



HunterDouglas

Gustavo Mattedi

Area IT & Operations Director
Latin American Operations




PENSADO EN LAS
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