
Windows PartnersDay
Principais razões para migrar para 
o Windows Vista



1. O Windows Vista é um sucesso?

2. Os grandes mitos

3. Prêmio



Cansado
Tímido

Gentil

Tolerância Zero

Profissional

Esperto

Perfil do VendeéDor



Perder vendas por falta de preparo 
e/ou informa­«o, ® inaceit§vel.ò

ñHoje em Dia esta cada vez 
mais difícil vender.

Mensagem



E para que isso não aconteça...

...é indispensável o Conhecimento de 
Produto. 

Mensagem



Oportunidadede Mercado

Fonte: IT Data

Oportunidades

V Em 2006 estávamos com 15% de vendas no

Varejo, em 2007 chegamos a 35%, em 2008...

V Em 2006 como objeto de desejo passamos os celulares,

em 2007 passamos as TVs e para 2008...

V Em 2007 estima-se a venda de 10 milhões de 

computadores no Brasil.



Grandes mitos para comprar

Não existe 

diferença para o 

XP!!!

Não quero 

ser o 

primeiro!!!

Eu sempre espero 

o produto 

melhorar!!!

O 

Windows 

pega mais 

vírus!!!

Não é reconhece 

programas e 

aparelhos!!!

Preciso de 

um PC caro 

para rodar!!!Vai fazer minha 

máquina fica 

lenta!!!
Não grava CD/DVD e 

nem deixa gravar e não 

deixa gravar filmes e 

músicas!!!

Vou comprar um PC 

sem o Windows!!!

Quais as 

diferenças 

entre as 

edições???



1. òN«o existe muita diferen­a para o 

Windows XP.ó

Interface Aero

Galeria de Imagens

Windows Media Center

Controle dos pais



Motivos para comprar

Tranqüilidade e segurançacontra vírus

Simplese fácil

Surpreendente: com muitas inovações

2. òEu n«o quero ser um dos primeiros 

a comprar.ó


