
Microsoft Dynamics 365 の優れた分析力で、企業は自社の顧客情報から、顧客に対してより優
れた製品やサービスを迅速に提供することが可能になります。

マイクロソフトの支払いオプション は、お客様の IT ソリューションのニーズに対応し、総合的
な展開や移行の要件に合わせることができるお支払い方法で、Dynamics CRM の導入をサポート
します。

Microsoft Financing

販売パートナー様にとっての利点

 導入の簡素化 – 各種 Dynamics 365 ソ
リューション、サービス、インフラストラ
クチャ、ソフトウェア導入費用を包括した
支払い計画を提案できます。

 利益率の高い製品販売 – 一定価格を維持し
ながら、お客様の予算やキャッシｚュフ
ローの要件に合わせて、IT 支出を最大化す
る製品提案が可能になります。

重要な
セールス
ポイント

お客様にとっての利点

 柔軟な支払い条件 –ニーズの変化に応じて
ユーザ数を増やしたり契約金額を調整したり、
ビジネス要件に合わせて支払いを構成するこ
とができます。

 ROI の最大化 – 初期費用を最小限に抑え、
得られるメリットを予測しながら、プロ
ジェクトのコストをより正確に調整すること
ができ、他の戦略的投資のための資本を確保
できます。

マイクロソフト ファイナンシングの活用で
Microsoft Dynamics 365 導入を促進

契約の流れ
1 マイクロソフト ファイナンシングについての理解する

2 提案機会を見極め、お客様に案内する

3 マイクロソフト ファイナンシング担当者と連携し、支払いオ
プションを提案する

4 マイクロソフト ファイナンシングと契約する



お客様はこんな風に言うかもしれません… 異論への対処方法

クラウド ソリューションを展開することで得られるメリットの
概要を示し、予算要件や展開計画に合わせて初期費用を平準化す
ることができる利用しやすい支払い体系をご案内します。

お客様が検討しておられるテクノロジー ソリューションに合わ
せて、発生する可能性のある追加の費用やそれに関連する財務面
の影響の概要を提示します。

据置払いの支払いオプションを提案し、予算の制限で購入のタイ
ミングを逃すことがないよう促します。

競合他社との比較

成功事例

業界：情報技術

会社：公共部門向けにソフトウェアやサー
ビスを提供する大手 IT 企業

契約：売上額 260 万ドル

製品：Dynamics 365、Parature

課題：それまで Salesforce.com を 利用
していたが、支払いを分散し、ソフトウェ
アの導入前にすべての費用を先に支払うと
いうやり方を避けたいと考えていた。

ソリューション：四半期払い

競合 体系的支払い 据置き払い 逓増支払い サービス支払い

Salesforce.com 月払い、年払い × × ×

マイクロソフト
ファイナンシング

月払い、
四半期払い、
半期払い、年払い

○ ○ ○

マイクロソフト機密情報
社内およびパートナー専用

Intelligent cloud and intelligent edge （インテリジェント クラウドとインテリジェント エッ
ジ) の世界でチャンスを拡大するために、マイクロソフト ファイナンシングを活用してください。

詳しくは

柔軟な支払い計画

逓増払い：展開と移行プロ
ジェクトに合わせて支払金額
を増加しながら支払うことが
できます。

均等払い：月払い、
四半期払い、半年払いなど、
費用を平準化する支払い方法
です。

支払いオプションについてのお客様からの異論への
対処法

パートナー様向け： www.microsoftfinancing.com お客様向け： http://aka.ms/VL_MSF
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