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Agenda

Zeit Titel

13:00-13:15 Keynote 

13:15-14:15 Cloud Markt Schweiz - Was machen die Erfolgreichsten?

14:15-15:15 Richtig rechnen, effizient wachsen (Microsoft Azure, Enterprise 
Mobility Suite)

15:15-15:45 Pause

15:45-16:30 Neue Kunden gewinnen & Kundenbeziehungen aufbauen 
(CRM Online, Office 365)

16:30-17:00 Marketing, MPN & Trainings

17:00-17:15 Closing, Wettbewerb





Megatrends

CloudSocial Big dataMobilität

1.4 Mrd.

Smartphones

50% 

2020 sind 50 % der 

Erwerbstätigen aus der 

Generation Y

300%

Jährliches Wachstum der 

digitalen Datenmenge

der letzten 3 Jahre

70% 

Der Unternehmen

erwägen Cloud-

Lösungen





Die weltweit grösste Taxifirma
besitzt keine Taxis

Die weltweit populärste Media 
Company generiert keinen Content

Der weltweit wertvollste
Retailer hat kein Lager

Die weltweit grösste Anbieter von 
Unterkünften besitzt keine Gebäude



Our mission

Empower every person 
and every organization
on the planet to achieve more

Mobile-first

Cloud-first



L A N G F R I S T I G E R F O LG R E I C H D U RC H

E I N E D I G I TA L E S T R AT E G I E

R e d u z i e r e n d e r  

B e t r i e b s k o s t e n

O p t i m i e r e n v o n  

i n t e r n e n

G e s c h ä f t s p r o z e s s e n

E r w e i t e r n d e r  

b e s t e h e n d e n

G e s c h ä f t s m o d e l l e



Digitaler Darwinismus

Konsumentenverhalten, das eintritt, wenn sich die 
Gesellschaft und ihre technologischen
Möglichkeiten schneller entwickeln als die 
Fähigkeit der Firmen, sich anzupassen.



Customers Business

Your Customers Your Business Your Products



DIE CLOUD – DAS ZUKUNFTSMODELL

Public 

Privat Hybrid

%60
a l l e r U n t e r n e h m e n

w e l t w e i t ,  w e r d e n b i s

2 0 2 0  i n  d e r  C l o u d  s e i n .  



E R S T E S C H R I T T E E I N E R D I G I TA L E N S T R AT E G I E

Arbeiten von überall
Von überall auf Email 

und Kalender zugreifen

Speichern, Syncen und 

Teilen Ihrer Dateien

Machen Sie Ihre

Meetings effizienter



https://youtu.be/IxIL8u2-UyU

https://youtu.be/IxIL8u2-UyU


https://youtu.be/ERK0uBpQd0E

https://youtu.be/ERK0uBpQd0E
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Business focus shifts from resale to an IP 

innovation pipeline

Marketing Shifts to digital, addressing a 

growing market & creating 

differentiation

Compensation accommodates cloud 

revenue cycles, new standards for 

people & performance $

Customer acquisition extends to span 

multiple markets, time horizon focuses on 

long term relationships

Microsoft is the only Cloud 
Services Provider with 
Partner at it core.

The cloud transforms the 
Partner Ecosystem.

Microsoft invests to help 
partners to transform
leveraging the Cloud. 
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