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Pressemeddelelse

Jon Tranaes ny dansk salgsdirektar for Microsoft Dynamics

Microsoft Dynamics opruster inden for salg af forretningslgsninger til danske
virksomheder. Jon Tranaes skal som ny salgsdirektar gge salget af Microsoft
Dynamics ERP- og CRM-lgsninger, som sikrer virksomheder effektiv udnyttelse af
ressourcer samt overblik og indsigt i kunderelationer.

Med anseettelsen af Jon Tranaes far Microsoft Dynamics i Danmark en stor ERP- og CRM-
kapacitet med pa holdet. Jon kommer fra en ledende stilling hos tyske SAP, som er en af
Microsofts primeaere konkurrenter pa markedet for avanceret forretningssoftware.

"Microsoft er en utrolig spaendende virksomhed, og Dynamics-lgsninger er
omdrejningspunktet i mange danske og internationale virksomheder. Jeg glaeder mig til at
arbejde taet sammen med kunderne om at sikre endnu bedre integration mellem forretning
og intelligent software. Det er min erfaring, at de virksomheder, der er bedst til at udnytte
de nye teknologier, ogsa ofte er dem, der er bedst positioneret, nar markedet bliver
presset. Jeg gleeder mig til at bruge min viden fra branchen til at styrke vores kunders
position pd markedet via Microsoft Dynamics produkter,” siger salgsdirektar Jon Tranaes,
Microsoft Dynamics Danmark.

Jon Tranees har samlet sin erfaring gennem ledende positioner hos SAP i Danmark,
Norden og senest pa det globale hovedkontor i Tyskland. Tidligere har Jon arbejdet for
IBM og Olivetti.
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Om Microsoft
Microsoft (Nasdaqg "MSFT"), der blev grundlagt i 1975, er ledende inden for software, serviceydelser og
lgsninger, som gar det muligt for brugerne og virksomhederne at udnytte deres fulde potentiale.



